Mermec

Treni «diagnostici»

per le ferrovie americane

9 ultima commessa & ame-
ricana, con lasocietd

californiana Bart (Bay Area
Rapid Transit) che ha aggiudi-
cato allaMermec - societa
puglicse leader nel segnala-
mento ferroviario e nella
diagnostica delle reti ferrovia-
rie - il contratto per la fornitu-
ra di una avanzatissima auto-
motrice di misura per il con-
trollo dei 167 chilometri di
linea che separano San Franci-
sco dalle altre localita della
“Bay Area”(Cupertino, Mun-
tain View, San Jose e Palo
Alto). Il veicolo di misura sara
il primo degli Stati Unitiad

essere progettato e sviluppato 3

nel rispetto delle stringenti
normative “Buy America”
emesse dall' Amministrazione
Federale dei Trasporti (Fta)
americana. La Mermec -
guidatada Vito Pertosa-ha
superato la concorrenza delle

piis importanti aziende Usa e
tedesche del settore e segnaun

| altrosuccesso dopoi3 treni
| diagnostici venduti in Francia,

Australia e Taiwan. Mermec -
che fa parte dellaholding
Angelo Invstment 21 - investe
il 129 dei ricavi in R&S e forni-

| sce tecnologia diavanguardia

aclienti operanti in 54 paesi
esteri. La Mermec havenduto
in Nord America pitt di10o
sistemi di misura che sono
oggi in esercizio presso diver-
se compagnie ferroviarie.

V.Ru.

| ORGPRODULIONE HISIWVATA

Diagnostica
1 sistemi di misura venduti da
Mermec in Nord America



MANIFESTO PER L’INNOVAZION E
Le indicazioni dalla Puglia

Credito
diimposta
Significativo per
le speseinricer-
ca :
einnovazione;
totale, automati-
coper tuttele
startupinnovative

Dimensione
delleimprese
Incentivifiscali
per fusioni e ac-
quisizioni di
imprese, forte
_sostegno fiscale
“allaloro patri-
monializzazione

Industria 4.0
Sistema di condi-
visionedeibig
data del territo-
rio, raddoppio
dell’offerta di
istituti tecnici,
investimento
massiccio in
formazione per
avvicinareicon-
tenuti ai bisogni
digitali delle
imprese (processi
produttiviernuo-
ve figure yTOﬁZS' :
alonah) S

Sanitd

Investimentiper

Imnovazxone B
dell’ecosistema
fondata su condi-
visionedidati,
sostegno delle

relazionitra start

up e aziende
sanitarie, strate-
gia della p'reven-

zioneeservizidi

supporto basata:

susensorlstzca W

aziende che ope-
rano nel sisterna

_ deitrasportiper
innoyazione negli
spostamentie
nella logistica




	16
	pag12

