CORRIERE DEL MEZZ0GIORNO

pag. 15 - domenica 27 marzo 2011

L’INTERVENTO

==
Sooso]

Gonsiglic Rogionate della Puglia

Il Sud che traina 1l Nord nelle esportazioni

i ANTONIO DI MURO

zata dell'cconomia italiana, sia
ks pure lenta e per alcuni aspetti in-
sufficiente, é perché ha fatto da trai-
no, nello scorso anne, l'esportazione
meridionale, che, sorprendentemen-
te, si € portata alla testa di quella sct-
tentrionale pili celebrata e avanzata.
In questo insolito panorama tracciato
dall'lstat fa bella figura la Puglia, che
si piazza al guinto posto in Falia per la
lievitazione delle esportazioni, con un
bel 20,2% del fatturato nazionale, che
registra una media del 15,7%, mentre
complessivamente il Mezzogiomo si
attesta sul 27%. Il balzo del Sud ha spo-
stato anche l'asse del flussi commer-
ciali. L'incremento delle quote di ven-
dite realizzate dal Meridione e isole ha
interessato, infatti, principalmente i
paesi extra Ue. Un fattore che ha fatto

g evi & stata una crescita generaliz-

crescere la quota complessiva del-
l'export verso queste aree dal 43% al
45,9%, a scapito dei paesi curopei, do-
ve invece continuano ad esportare pre-
valentemente le regioni del Nord. I da-
ti dell'export rilevati dallIstat a favore
del Sud sone per diverse ragioni di
una portata eccezionale, Occorre sotto-
lineare che il Nord ha una rete organiz-
zativa riguardante le esportazioni di
avanguardia, che studia giornalmente
I'andamento dei mercali esteri, per
cui pud far defluire le sue merci e ser-
vizi pud agevolmente e rubando quasi
sempre il tenpo alla concorrenza meri-
dionale, Le stesse aziende settentrio-
nali, anche quelle di medie dimensio-
ni, hanno quasi sempre al loro inter-
no uffici che si occupano prevalente-
mente di commercio con I'estero, mo-
tivo per il quale la loro specializzazio-
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ne diventa un punto all'attivo nella fa-
se operativa. E, poi, le aziende del
Nord possono contare sulla consulen-
23 quotidiana delle grosse banche
(che hanno sedi o uffici di rappresen-
tanza all'estero), che mettono loro a di-
sposizione le primizie riguardanti la
tendenza dei mercati e una rete infor-
mativa circa le novita delle legislazio-
ni e dei protocolli commerciali sotto-
scritti con i paesi stranieri. Cio ¢ con-
fermato dal fatto che la posta pil signi-
ficativa nel bilancio delle grandi ban-
che italiane é costituita proprio dai ri-
cavi rivenienti dalla intermediazione
riguardanti le operazioni con l'estero.
Addirittura i funzionari delle citate
banche spesso si portano ad operare
proprio all'interno delle aziende, assu-
mendo in qualche maniera la figura di
dipendenti. Tutto questo ¢ pratica-

mente inesistente dalle nostre parti,
dove 1 titolari devono barcamenarsi
non solo tra mille difficolti nel reperi-
re i finanziamenti, ma anche nella in-
dividuazione dei percorsi che portano
all'estero, lavoro che non viene coper-
to né dalle banche, né dai grossi studi
di commercialisti che abbondano nel-
I'Alta Italia. Ecco perché i dati del-
I'lstat sono eccezionali! Questo signifi-
ca che i nostri operatori hanno una
versatilita, una duttilita, una intrapren-
denza, una voglia di non arrendersi
che sono gli elementi della toro so-
pravvivenza. E poi dicono che i meri-
dionali sono degli sfaccendati! Questa
¢ la dimostrazione ¢ che se il Sud aves-
se ghi stessi strumenti del Nord anche
in questo campo si avrebbe una com-
petizione ad armi pari, con risultati
non scontati a favore del Nord!



