Il racconto. Nelle imprese globalizzate del Barese: la ricerca sul campo per crescere |

Silicon Valley nella Murgia:
tra robot forti come Maciste
e software anti-burocrazia |

Mariano Maugeri

BARI. Dal nostro inviato

wun “Matchare” ecco la parola pitt
citata dalle imprese e dagli im-
prenditori pugliesi che ieri popo-
lavano il terminal crociere del
porto di Bari. Verbo british (to
match significa far incontrare,
combaciare) che nella versione
italianizzata si trasforma nell'or-
rendo mecciare. Roba da far in-
sorgere Paccademiadella Crusca,
ancheseiltemaéterribilmentese-
rio. Come una matrioska, meccia-
re contiene tanti altri significati:
abbassare i ponti levatoi, favorire
l'incontro tra startup e imprese
pihstrunuratc.cmperare.accele-
rare il dialogo tra le diverse com-
ponenti imprenditoriali, compre-
se quelle che vorrebbero intra-
prendere la scalata dell'autoim-
prenditorialita.

Leffetto di questo shock lessi-
cale & dirompente, l'equivalente
di una sciroccata sui porti del-
I'Adriatico. NesaqualcosaRober-
toBiancochedelverbo“tomatch”
& 'instancabile sostenitore. Lui la
prima arrampicata 'ha fatta nelle
scaffalature verticali dell'azienda
paterna, la Icam, che poi ha tra-
ghettato verso la robotica. «Sono
fissato per l'innovazione» siauto-
denunciaimmediatamente, erac-
conta dei suoi studi con laurea in
Economia e master al Politecnico
di Milano. Adesso Bianco vende
in tutto il mondo i suoi robot peri
magazzini delle fabbriche 4.0, ¢
deve respingere gli acquirenti ci-
nesi, americani ed eurvpei che
vorrebberomettere Je mani su lri-
de, Vinterazione digitale tra I'no-
mo e un ino verticale. 1l
cuore di Iride & un robot intelii-
gente che trasportamateriale fino

| a 1500 chilogrammi. Un sistema
unico di cui potrebbe cedere Jaki-
cenza. Il robot di Icam primao poi
uscira dai magazzini e fara il suo
ingresso nella sharing economy 0
svolgera un ruolo di primo piano
nell'organizzazione delle smart
| city. Bianco, cheéanchepresiden-
te della sezione meccanica di
ConfindustriaBari,sognauncam-
pusdel’innovazione. Spiega lim-
| prenditore pugliese: «L'incontro
tra imprenditori con storie e tra-
iettorie diverse & in grado di gene-
rare una serie infinita di busi-
ness». L'esemniocitatoda Bianco
¢ 'acquisto di Google di Nest,
| un'azienda ditermostatiamerica-
na. Che c'entrano i termostati con
il colosso di Mountain View?
(‘entrano se l'obiettivo fichiara-
10 & quello d: costruire prodotti
tecnologici che scandiranno la
nostra esistenza. 1+ metafora in-
 duce Bianco aunariflessione: «Se
dialogo con cinque startup, sco-
prochealmenoconduepossofare
affari o scambiare qualcosay.

Abbattere steccati, frantumnare

convenzioni, far cucolare idee,
progetti, percorsi di innovazione.
RobertoCal ullidaGravinadiPu-

glia,che luichiama*laSilicon Val-
ley della Murgia barese”, & riusci-
to a incoronare presidente della
sua*The Box Company”,consedi
a Barcellona e in California, I'ex
presidente della Apple Marco
Landi. 1'azienda di Calculli si oc-
cupa di pubblicita via smartpho-
ne, un business promettente con
clienti del calibro di Tim e Bmw
Italia. Calcullihaunaverveincon-
tenibile e una capacita di vendita
ereditata dai genitori, entrambi
commercianti. Landi, oltre che
presidente, & anche sociodimino-
ranza e business angels della so-
cietd di Gravina di Puglia. Calculli
saancheessere evocatico. Ehain-
LEIMPRESE

Lalcam harespintoicinesi
che chiedonoil sistema Iride
LaOpenwork é stata la prima

alanciare una piattaforma
pervelocizzare le pratiche

titolato il software di The box
company ad Ada Lovelace, la pri-
‘ma programmatrice di computer
del mondo. Il mereato, per ora, si
estende in 14 Paesi e due Conti-
nentimaCalculli,checondividela
societiconaltrisettesoci,siaspet-
ta grandi cose dal Brasile. Conla
spintadelquale potrebberaddop-
piareiricavigianel 2016, Nonsono
grandi cifie (da due a quattro mi-
lioni) ma si tratta di scintille che
come insegnano i manuali gene-

reranno il doppio effetto della,
ione\ lazione.

|
|
|

settore cruciale per snellire e ve-
locizzare la pubblica amministra-
zione - troviamo la Openwork di
Salvatore Latronico, presidente
del distretto pugliese dell'infor-
matica. Openwork fu la prima
azienda all'alba del 2002 a varare
unapiattaformadi questo genere.
1 potenziali clienti sono tutte le
aziende, micro o macro, pubbli-
che o private, settore sanitario in-
cluso.Chiunquedebbatracciareil
percorsodiunapraticadeveacce-
derealladigitalizzazione. Unpro-
cesso cruciale per rianimare lo
sviluppo e la crescita del Paese,
comeinsegnal'adozionediquesta
metodica negli Stati Uniti. Pur-
troppo, Openwork lavora molto
di pidh con la committenza del
Nord Italia e straniera che con
quella del Mezzogiorno. Segno
che risparmi, efficienza e rispetto
del cliente-cittadino non alligna-
noancoraaSud del Garigliano.
Una notizia non incoraggiante
alla quale per fortuna se ne con-
trappongono altre, soprattutto |
nel distretto dellinformatica: 100 |
imprese per gmila addetti e 500 |
milioni difatturato. Conintestala
Exprivia di Molfetta, quotata al
mercatoStar di Milano, che daso-
la fa quasi la meta dei dipendenti
dellintero distretto. Una cosa & |
certa: in Pugliaamancare nonso- |
no le idee, che fioriscono anche
sotto le pietre. Il vero tallone |
&'Achille del sistema imprendito- |
riale él'assenza diunsistema di fi- |
nanziamento, leggi capital ventu-
re. A parte Angelo Investmentsdi
VitoPertosa,aqueste latitudinigli

PrOpagazic L 1
Suuncrinaledovesiincrociano
Ratsal e unm‘ d‘ tali™ -

idiidec e impreseinno- |
vative sonc praticamente scono- |
sciuti (malostesso vale anchenel |
restodel Paese). A emergere sem-
mai & il monitoraggio sotterraneo

LA GIORWATA DI BARI

Online le immagini
e le storie della Puglia
| che guarda al futuro

|

| Letestimonianze e gli interventi
raccolti ieri a Bari, duranteil |
cuavegno, dai giornalisti del Sole t

| 24 0re sono disoonibiliontine, |
attraverso articoli, video e |

| fotografie. Lospeciale compren- l
deanche agprofondimenti e case

| histnwsultzmainnovazioneele

| precedenti puntate del Viaggio. |

! www ilsole24ore.com i

deil gels,parolainglese |
dicuimancaunequivalenteinita-
liano, finanziatori di piccolataglia
che svolgono il ruolo delicatissi-
mo di tutor e consiglieri senior |
delleimprese. |
Marco Landi condivide il suo |
lavorointerradi PugliaconMar- |
coBicocchiPichi,unpiemontese |
trapiantato in Maremma ¢ busi- |
nessangel nel 2014, con moltissi- |
me startup finanziate tra Valen-
2ano, Rende e Palermo. «Bicoc- |
chi Pichi cita sempre la capacita
diiavoroeladedizionedeigiova-
ni startupper del Sud» racconta
Domenico Colucci, linventore
diNexteme (sivedail Sole24 Ore
divenerdi). Basterebbe chiedere
ai BA, questa la loro sigla, quali
misur~adottare per moltiplicare
gli investimenti nelle nuove im-
prese.Lasoluzione & pilt sempli-
cediquantosipensi. BicocchiPi-
chi lo ripete inascoltato da anni:
«Unforteincentivo fiscaleall'in-
vestimento in startup genere-
rebbe un abbassamento del ri-
schio e una maggiore disponibi-
litaainvestires. |

OO RS



