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Business Development Manager / Energy Consultant con comprovata capacità di sviluppare il 
business di un’azienda, sia essa azienda di soluzioni e prodotti sia essa una azienda di consulenza, 
ampliando la collaborazione con i clienti attuali e trovandone di nuovi, leggendo con attenzione le 
tendenze del mercato di riferimento. Il compito assolto è dunque quella di aumentare le opportunità 
di business, lavorando in team con il responsabile delle vendite, il sales manager, e il marketing 
manager, oltre che a diretto contatto col management dell’azienda ed il gruppo di sviluppo. 

Questa capacità è stata acquisita inizalmente con una esperienza tecnico-gestionale acquisita 
all’interno di realtà operanti nel settore della consulenza ambientale e dell’efficienza energetica e poi 
successivamente ampliata nel settorte dell’intelligenza artificiale. 

Nello specifico, negli ultimi anni ho maturato, attraverso un ricco percorso formativo, specifiche 
competenze nella pianificazione e gestione di progetti complessi attraverso la proposizione, in ambito 
energetico, di analisi strategiche ed elaborazioni di business plan. 

Ho arricchito la mia esperienza professionale in un ambiente innovativo e creativo sviluppando 
capacità di analisi, di organizzazione e pianificazione del lavoro in termini di risorse, tempi e costi 
anche in situazioni di stress o sovrapposizione di scadenze. 

Completano il mio profilo una grande tenacia e motivazione al raggiungimento degli obiettivi, ottime 
capacità di relazione con colleghi e clienti/fornitori, e una spiccata predisposizione al lavoro di gruppo, 
efficacia nella comunicazione, capacità di ascolto delle esigenze di business e spirito d’iniziativa. 

Esperienza 
2023 – PRESENTE 
Business Development Manager/ASC27, Roma  
Collabora alla identificazione dei nuovi mercati in cui proporre i prodotti di ASC27, startup italiana 
attiva nel campo delle soluzioni e servizi basati su intelligenza artificiale, orientata al linguaggio scritto 
e parlato. Tra le sue principali responsabilità ci sono la valutazione dei modelli di business da seguire 
e l’individuazione dei potenziali clienti creando nuove opportunità di business e lavorando con il team 
per sviluppare proposte che soddisfino i bisogni e gli obiettivi dei clienti. 
 
2016 – PRESENTE 
Project Manager/Esco Italia e Federesco, Roma e Firenze 
Responsabile degli Accordi che Federesco (Federazione nazionale delle Energy Service Company) ha 
sottoscritto con i principali istituti bancari, con gli Enti Istituzionali e con le principali associazioni di 
settore per promuovere la realizzazione di interventi di efficienza energetica nelle Pubbliche 
Amministrazioni, nelle organizzazioni no-profit, PMI, Grandi Imprese e Imprese Energivore. 
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2015 – PRESENTE 
Consulente Energetico/Libero professionista, Roma 
Redazione di Diagnosi Energetiche di impianti e/o edifici dei clienti, con individuazione di sprechi, 
inefficienze ed usi impropri e un progetto di massima dei possibili interventi di miglioramento 
dell’efficienza energetica. 
Elaborazione di studi di fattibilità con analisi tecnico-economica e scelta della soluzione più 
appropriata da offrire. L'analisi economica-finanziaria prende in esame le forme di incentivazione 
disponibili (ed attivabili sull’intervento specifico) e la valutazione degli investimenti (con il metodo 
NPV, IRR e PBT). 
Definizione del progetto esecutivo degli interventi da realizzare con la redazione delle specifiche 
tecniche e verifica delle prestazioni e risultati conseguiti. 
 
2014 – 2015 
Project Work/ ACEA, Roma 
Analisi e studio di fattibilità orientato all'ingresso di Acea nel settore attiguo dell'efficienza energetica 
(Esco) con analisi tecnico ed economiche di cluster di mercato quali GDO, Sanità, Pubblica 
Amministrazione e PMI. 
Lo studio ha compreso: 

• Analisi strategico - competitiva: analisi, valutazione e dimensionamento del mercato per ogni 
segmento di interesse; indagine sui player attualmente impegnati nel settore con i modelli di 
business adottati; 

o Analisi di esperienze simili nel settore delle utilities energetiche operanti sul territorio 
nazionali; 

o Le soluzioni tecnologiche attualmente in uso, il loro grado di maturità e la loro 
fattibilità economica; 

o Studio di macro-tipologie di interventi di efficientamento energetico proponibili per i 
settori GDO - Sanità - PA e PMI con relativo Business Plan; 

o Proposta di alcuni modelli di business affiancabili al core business dell'azienda; 
o Analisi dei risultati economico-finanziari raggiungibili, sensitivity analysis e piano di 

start-up 
Scopo del presente lavoro è stato quello di dare ai decision makers aziendali una panoramica degli 
aspetti da tenere in considerazione - sia in termini quantitativi che qualitativi - per l’estensione 
dell’offering all’efficienza energetica come leva competitiva per aumentare le proprie marginalità nel 
breve e medio periodo. 

 
2013 – 2015 
Master in Energy Management/ MIP Politecnico di Milano Graduate School of Business, 
Milano 
Durante l'Executive Master in Business and Energy Management ho acquisito le competenze e gli 
strumenti in termini di Economia e Finanza d'impresa, Strategia d'impresa, Organizzazione d'impresa, 
Sistemi energetici, Autoproduzione, Energie rinnovabili, Sistemi elettrici per l'energia, Ingegneria 
termica e tecnologie ambientali, Management delle imprese energetiche e delle fonti rinnovabili 
(struttura e prezzi dei mercati gas e elettricità), Regolazione dei mercati dell'energia e Gestione 
dell'energia nell'impresa industriale. 
 
2007 – 2012 
Solution Sales Manager e Pricing Manager / Nokia Siemens Networks, Roma 
Il ruolo, focalizzato alla gestione del Cliente Vodafone Global, prevedeva il supporto tecnico e 
commerciale in tutte le fasi del processo di vendita e in tutte le attività preliminari alla vendita stessa 
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volte all’analisi, alla raccolta dei requisiti, allo sviluppo di nuove soluzioni da svolgere presso il cliente 
allo scopo anche di promuovere nuovi prodotti. 
 
2005 – 20006 
Bid Manager / Siemens S.p.A., Roma 
Con l’incarico di Bid Manager / PMS ho guidato e coordinato le opportunità di vendita per i principali 
Operatori Mobili nazionali (Telecom, Wind e Vodafone) e internazionali per le soluzioni tecnologiche 
offerte da Siemens Mobile nell’ambito della Core Network. 
 
2000-2004 
Sviluppatore SW / Siemens S.p.A., Milano 
In qualità di Software Developer il lavoro ha riguardato l’analisi, il design, la codifica ed il testing di 
aree funzionali software per elementi di rete GSM e di 3° generazione TD-SCDMA per il mercato cinese 
curando in particolar modo gli aspetti O&M. 
 
 

Competenze 
Capacità di problem solving • Conoscenza dei principali tool di project management • Eccellenti 
competenze di gestione del tempo • Gestione dei conflitti • Public speaking • Analisi dei dati • 
Capacità di coordinamento e di lavorare in team •  Capacità di generazione dei prezzi e dei servizi • 
Ottime conoscenze tecniche 

Istruzione  
GIUGNO 2015 
Master in Energy Management / MIP Politecnico di Milano Graduate School of Business 
110 Lode e vincitrice borsa di studio 

MARZO 2000 
Laurea in Ingegneria Optoelettronica / Università degli studi di Pavia 
100/110 

GIUGNO 1993 
Diploma Liceo Scientifico / Liceo Scientifico Statale Francesco Ribezzo di Francavilla 
Fontana 
60/60 

Lingue 
- Italiano: Madre lingua 
- Inglese: Professionale 

Conoscenze IT  



Curriculum Vitae         Alessandra Bottari 
 
 

 

Autorizzo il trattamento dei dati personali contenuti nel mio curriculum vitae in base all’art. 13 del D.lgs. 196/2003 
e all’art. 13 GDPR 679/1 

- CRM (Customer relationship management): Salesforce 
- Project Management: MS Project, MS Office (Advanced Excel, PowerPoint, Word) 
- Configuration Management: SharePoint, ShareNet IMS, ClearCase, 
- Linguaggi di programmazione, Sistemi Operativi: C; Linux (Montavista, RedHat) 

Matlab, principi di VBA 

Certificazioni e Corsi  
- 2020 - Partecipazione Certificazione PMI – PMP® (Project Management 

Professional) 
- 2020   -   Partecipazione Esperto in Gestione dell’Energia – Energy Manager 
- 2015   -   ISO 50001 Appretation & Interpretation 
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