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Tredici donne al timone, tredici imprese

sulla cresta dell’onda, e sono solo alcune

delle tante realtà nate con la L.215 e dive-

nute oggi dinamiche e vitali attività

imprenditoriali di Puglia.

Fattore di successo: attiva e costante

sinergia d’intenti tra istituzioni e spirito

imprenditoriale femminile. Risultati:

nuova occupazione, affermazione di un

mercato imprenditoriale sensibile all’in-

novazione tecnologica ed alla valorizza-

zione delle potenzialità locali.

Donne alla guida

del proprio successo
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Terrarossasalento nasce dall’amore e dall’esperienza nel settore dell’ar-

tigianato Salentino di Maria Luana Colopi. Creazioni in terracotta, in pie-

tra leccese, in legno, ricami, pizzi e merletti, tessuti, sono solo alcuni dei

componenti d’arredo offerti, al dettaglio, ad una clientela di turisti, ma

anche di estimatori locali alla riscoperta del proprio patrimonio. 

Immersi nella cornice straordinaria di un palazzo antico del Centro

Storico di Nardò, tradizione e contemporaneità non solo convivono, si

esaltano. 

Formula vincente:
informatizzazione dell’offerta commerciale.
Attraverso il sito internet dedicato
www.terrarossasalento.it, 
la clientela può sfogliare un catalogo 
aggiornato delle creazioni, conoscerne tradizioni 
e storia e soprattutto ordinare e acquistare 
restando in contatto diretto con il personale. 

AZIENDA: TERRAROSSASALENTO • NARDÒ - LECCE

AL TIMONE: MARIA LUANA COLOPI

SETTORE: SERVIZI LEGATI AL TURISMO ATTIVITÀ: COMMERCIO AL DETTAGLIO



Pluriennale esperienza nella ristorazione e sofisticata ricerca gastronomica. 

Inserito nel prezioso barocco di Porta San Biagio, il ristorante coniuga

la tradizionale cucina leccese con gusti e contaminazioni sempre nuovi,

abbinati a preziosi vini ed oli locali.

AZIENDA: GELMA SRL • LECCE

AL TIMONE: EUFEMIA ROVEDA

Formula vincente:
il giusto equilibrio 
tra passato e contemporaneo, 
per soddisfare una clientela locale
fidelizzata e turisti dal palato
sempre più esigente.

SETTORE: SERVIZI LEGATI AL TURISMO ATTIVITÀ: RISTORAZIONE
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Dal desiderio di concretizzare la sua passione per la moda, Madia Maria

Putignano apre a Monopoli la “Ditta Joy Donna”, attività commerciale

dedita alla vendita di abbigliamento al dettaglio. L’offerta, rivolta ad un

target medio alto, coniuga un’ampia gamma di griffes della moda nazio-

nale e internazionale con un gusto sempre attento ai dettagli ed alle

ultime tendenze. La tipologia d’offerta e la sua collocazione, in una delle

vie principali del centro di Monopoli, ne fanno una vivace attività com-

merciale rivolta a clienti locali, turisti ed al bacino d’utenza dell’hinter-

land di Monopoli. 

Formula vincente:
offerta commerciale differenziata.

AZIENDA: DITTA JOY DONNA • MONOPOLI - BARI

AL TIMONE: MADIA MARIA PUTIGNANO

SETTORE: SERVIZI ATTIVITÀ: COMMERCIO AL DETTAGLIO



Caterina Consoli, forte della trentennale esperienza dell’impresa di

famiglia nei settori della serigrafia e della legatoria, fonda la RealCamp

nel 2000, a Locorotondo.

Alla base dell’offerta, una forte specializzazione ed un servizio “chiavi in

mano”, dalla cura del progetto grafico alla realizzazione del campionario

finito. La lavorazione del prodotto, svolta completamente all’interno del-

l’azienda, permette di indirizzare il lavoro verso soluzioni personalizzate su

misura delle diverse esigenze. Operando su un mercato di imprese produt-

trici e/o dedite alla vendita all’ingrosso, l’azienda è in grado di garantire

prodotti di alta qualità, in tempi ridotti e con la garanzia della massima

riservatezza sulle collezioni.

I principali bacini di riferimento dell’attività sono la Basilicata e la

Campania ma, negli ultimi anni, l’azienda ha esteso i suoi contatti,

avviando importanti rapporti commerciali con imprese tessili della

Lombardia e della Toscana, anche grazie all’ausilio di un accurato sito

web (www.realcamp.it) dove è possibile conoscere l'azienda, i suoi i ser-

vizi ed instaurare rapporti commerciali.

AZIENDA: REALCAMP • LOCOROTONDO - BARI

AL TIMONE: CATERINA CONSOLI

Formula vincente:
pluriennale esperienza nel settore;
servizio chiavi in mano; 
realizzazione di prodotti di alta qualità 
in tempi ridotti. 

SETTORE: SERVIZI ALLE IMPRESE ATTIVITÀ: LEGATORIA E CAMPIONATURE
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Soateam S.p.a. nasce nel 2001 in risposta alla domanda di mercato

generata dalla nuova normativa in materia di attestazione di qualifica

d’impresa per la partecipazione a gare d’appalto per lavori pubblici.

Stefania Leuci, avvocato e presidente, si avvale di un organico di 14

dipendenti specializzati, di cui 11 donne, in grado di garantire un’alta

qualità del servizio. 

L’impresa è attiva sul territorio leccese, brindisino e tarantino ma già

mira all’espansione nel bacino del centro nord italia attraverso opera-

zioni di direct mail marketing e di comunicazione mirata.

Formula vincente:
intuito e competenza nella scelta 
di un settore d’intervento 
privo di competitors 
nel bacino di utenza primario.
Soateam è l’unica azienda certificata 
in materia di attestazione 
di qualifica di impresa 
della Provincia di Lecce. 

AZIENDA: S.O.A.TEAM - SOC. ORGANISMO 

DI ATTESTAZIONE TEAM • LECCE

AL TIMONE: STEFANIA LEUCI

SETTORE: SERVIZI ALLE IMPRESE ATTIVITÀ: SERVIZI DI ATTESTAZIONE



La cooperativa Informa nasce nel 1998 con l’obiettivo di supportare le

pubbliche amministrazioni nella realizzazione di servizi di informazione e

orientamento rivolti in particolare a giovani, donne, immigrati e portatori

di handicap. Oggi è il Partner ideale di Enti Locali, agenzie formative,

organizzazioni operanti nell’ambito delle politiche sociali e del lavoro. 

Fin dal 2001, è la prima impresa di settore del Sud Italia ad aver certifica-

to la qualità dei servizi offerti, secondo le norme Vision 2000 - ISO 9001. 

Il Dipartimento della Funzione Pubblica, il Formez, JEE e IG Sviluppo

Italia le hanno conferito premi e riconoscimenti per lo spirito imprendi-

toriale e l’entità dei progetti attuati.

AZIENDA: INFORMA SOCIETÀ COOPERATIVA ARL • BARI

AL TIMONE: ANNAMARIA RICCI

Formula vincente:
un network di 18 centri di informazione e
orientamento sul territorio regionale.
30 professionalità creano su commessa
prodotti specializzati come banche dati e
strumenti informativi, erogano servizi
personalizzati dalla consulenza alla
gestione “chiavi in mano”. 

SETTORE: SERVIZI DI INFORMAZIONE, ORIENTAMENTO ATTIVITÀ: INFORMAZIONE, CONSULENZA,

COMUNICAZIONE PUBBLICA

17



18

L’esperienza decennale dell’imprenditrice Lidia Farina nel settore delle

promozioni, ha contribuito al successo di “Progetto Donna s.r.l.”, una

realtà che vanta tra la sua clientela, grandi ipermercati del territorio

barese come Auchan, Ipercoop e Carrefour. L’azienda si distingue per

l’alta professionalità dei servizi offerti, tra cui l’allestimento negozi, l’ela-

borazione e la comunicazione dei dati di vendita, la contabilità e la

gestione logistica dei beni.

Formula vincente:
l’azienda utilizza 
un sistema computerizzato 
di “gestione promoter”
che permette di fornire ai clienti, 
dati e dettagli in tempo reale.

AZIENDA: PROGETTO DONNA S.R.L • BARI

AL TIMONE: LIDIA FARINA 

SETTORE: SERVIZI ALLE IMPRESE ATTIVITÀ: TELEMARKETING, VOLANTINAGGIO, SERVIZIO HOSTESS,
MERCHANDISING, ALLESTIMENTI
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La C.S.C, società operativa dal 2003, offre al proprio mercato di riferi-

mento molteplici tipologie di servizi. Competenza professionale pluri-

settoriale, conoscenza delle lingue, dinamicità e spirito imprenditoriale,

rappresentano alcuni dei fattori di successo dell’organizzazione. La pre-

senza di personale altamente qualificato assicura alle imprese servizi

personalizzati di telemarketing e indagini di mercato, basati su tecniche

relazionali. L’intera struttura organizzativa si fonda su una specifica stra-

tegia aziendale che consiste nel lavorare su progetti singoli, a tempo

determinato.

AZIENDA: C.S.C. S.R.L • CONVERSANO - BARI

AL TIMONE: LUCREZIA COLAVITTI  

Formula vincente:
plurisettorialità delle competenze 
di marketing operativo
e servizio “chiavi in mano”.

SETTORE: SERVIZI ALLE IMPRESE ATTIVITÀ: CALL CENTER, PUBBLICITÀ E MARKETING 
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Nata dall’intraprendenza di un team di donne dalla pluriennale espe-

rienza nel settore della produzione e del confezionamento, “Aricol” pro-

duce capi di abbigliamento casual di qualità medio-alta: jeans, camicie,

giubbotti e bermuda. 

La gestione di un laboratorio tecnologicamente all’avanguardia, con-

sente una dimensione operativa in grado di generare economie di scala

ed un soddisfacente margine operativo. Ad oggi l’azienda vanta contat-

ti commerciali con importanti realtà nazionali come Romano Spa

(Melt’in Pot), Rangers Srl di Brescia e Confitur di Bergamo, ad esempla-

re dimostrazione di come un’azienda capitanata da un team di donne

possa crescere ed affermarsi sul mercato locale e nazionale.

Formula vincente:
alta specializzazione manifatturiera 
ed utilizzo di tecnologie 
di produzione all’avanguardia.

AZIENDA: ARICOL SRL • SPECCHIA - LECCE

AL TIMONE: NICOLINA VILLANI

SETTORE: TESSILE/MANIFATTURIERO ATTIVITÀ: CONFEZIONE



Dalla vocazione per l’eleganza maschile nasce a Nardò la “Sabetex”, impresa

specializzata nella confezione di camicie uomo.  

La “Sabetex” è realizzazione di un sogno per chi, come Betrice Mellone, ha

impiegato nel settore delle confezioni oltre 12 anni di attività presso camice-

rie locali di medie dimensioni.

L’Azienda può contare sulla vincente collaborazione di 18 unità, di cui 13

donne, adibite alle varie funzioni del ciclo produttivo, e del marito, responsa-

bile dell’area amministrativo-commerciale.

Un altro considerevole punto di forza per la nuova azienda è senza dubbio

la sua localizzazione. La Sabetex, infatti, sorge nella zona industriale di Nardò,

realtà significativa dell’economia salentina e meridionale, nonchè culla di

circa il 50% della produzione nazionale di camicie. Questo si deve al fatto

che note griffes del nord Italia hanno decentrato la propria produzione in

questa fascia territoriale.

L’azienda registra un costante incremento di fatturato ed è attualmente in

corso di certificazione ISO 9000.

AZIENDA: SABETEX • NARDÒ - LECCE 

AL TIMONE: BEATRICE MELLONE 

Formula vincente:
specializzazione ed esperienza 
nel settore manifatturiero,
localizzazione strategica 

della produzione.

SETTORE: TESSILE/MANIFATTURIERO ATTIVITÀ: CONFEZIONE ABBIGLIAMENTO ESTERNO
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Terramarebio prende corpo, in agro barese, nel 2003 con un progetto

iniziale di coltivazione biologica di ortaggi da commercializzare su un

mercato locale specializzato, grazie all’ausilio di un sito web.

L’esperienza aziendale cresce di pari passo con la sensibilità di un

cliente sempre più attento alla qualità e genuinità dei prodotti e, in

breve tempo, matura l’esigenza di accorciare la filiera commerciale e

dialogare direttamente con il consumatore finale: la famiglia. 

Sul modello di esperienze già realizzate in Inghilterra e nord Italia e,

sulla base di un’analisi dei fabbisogni medi, l’azienda converte corag-

giosamente la sua offerta in “BioFamily Express”, un servizio di distribu-

zione diretta al consumatore. Cassette-famiglia variegate nei prodotti,

in grado di soddisfare quotidianamente le principali esigenze di consu-

mo della famiglia.

Formula vincente:
un servizio dal produttore al consumatore 
che garantisce freschezza, 
rapidità di consegne,
risparmio e fidelizzazione.

AZIENDA: TERRAMAREBIO • BARI

AL TIMONE: MARIA AQUARO

SETTORE: VALORIZZAZIONE RISORSE AGROALIMENTARI ATTIVITÀ: PRODUZIONE E COMMERCIO
BIOLOGICO



Forte di una precedente esperienza di gestione, la titolare dell’impresa

punta alla valorizzazione delle tradizioni culinarie da forno del sud est

barese: riscoprire le antiche ricette per adattarle alle moderne esigen-

ze alimentari. Dai prodotti da forno tradizionali (tarallini, crostini, frisel-

le), ai dolci “rituali” delle feste di popolo, fino alla pasticceria secca

caratteristica.

Una produzione orientata alla ristorazione (bar, ristoranti, agriturismi),

per soddisfare un turismo sempre attento alla cultura enogastronomica

pugliese, ed una fornitura aperta alla grande distribuzione alimentare

ed al dettaglio per il consumatore locale. L’azienda oggi conta 18 occu-

pati, con maggioranza di quote rosa ed è in procinto di ricevere certifi-

cazione di rispetto ambientale e qualità. Con l’ausilio delle tecnologie

web, l’imprenditrice è oggi in rotta anche verso il mercato estero.

AZIENDA: PUGLIALIMENTARI SRL • POLIGNANO - BARI

AL TIMONE: ANNA IMPEDOVO

Formula vincente:
assecondare la domanda 
del mercato turistico 
attraverso una tradizione culinaria
rivisitata e valorizzata. 

SETTORE: VALORIZZAZIONE RISORSE AGROALIMENTARI ATTIVITÀ: REALIZZAZIONE E VENDITA PRODOTTI
DA FORNO CONFEZIONATI
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Cresciuta professionalmente nell’azienda agricola di famiglia, Vita Maria

Maraglino mette alla prova le sue doti manageriali dedicandosi a 21

ettari di terra, messi a tendone per la coltivazione di uva da tavola.

L’azienda, sita nell’agro di Massafra, nel tarantino, è in crescita costan-

te ed oggi adotta una tecnica di coltivazione integrata in vista di un

futuro ampliamento della produzione per l’introduzione in un mercato

più diversificato e remunerativo. 

Formula vincente:
uva di pregio, protetta e valorizzata,
venduta sul posto 
in piccole confezioni 
per estimatori.

AZIENDA: MARAGLINO • MASSAFRA - TARANTO

AL TIMONE: VITA MARIA MARAGLINO

SETTORE: VALORIZZAZIONE RISORSE AGROALIMENTARI ATTIVITÀ: COLTIVAZIONE UVA DA TAVOLA


